
Fort gjort å bli rik på hjort?
Jon Anders Stavang, dagleg leiar



Om ikkje kroner, 
så i alle fall 
opplevingar…
• Oppdrett av hjort

• Turisme

• Utleige av jakt

• Verdiskaping på 
hjortekjøt



Norsk Hjortesenter 
- eit nasjonalt kompetansesenter -

Forvaltning av villhjort
Oppdrett

Kjøthandtering og rein mat
Innovasjon og verdiskaping

Dialog – formidling
   Etablert som stiftelse år 2000
   5 fast tilsette (drift, kurs, seminar, konsulent, produkter, mm.)
   120 tamme og 120 ville hjortar på Svanøy!
   Forskarar, studenter og praktikanter frå heile verda

   Viktige oppdragsgjevarar:
• Landbruks- og matdepartementet
• Landbruksdirektoratet
• Vestland fylkeskommune og kommunar i  heile Norge
• Grunneigarar, hjortebønder, jegerar og folk flest



Oppdrett av 
hjort

• Norsk Hjorteavlsforeining 
samlar oppdrettarane

• Godkjent husdyrproduksjon

• Grasbasert, ekstensiv

• Om lag 2000  slaktedyr i året 
frå om lag 100 oppdrettarar



Turisme

Nærkontakt med dyr 
vekker naturglede



Turisme



Turisme



Jaktutleige



Jaktutleige

• Ekstrapris for:
• Guiding/jaktopplegg og slakting
• Overnatting
• Bevertning
• Slaktefasilitetar
• Tilgang til ettersøkshund

• Leige ut periodejakt med 
fellingsløyve; tillegg for kjøt

• Leige ut terreng og kvote
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Kostnadar
Netto inntekt?



Jaktutleige – full pakke



Jaktutleige - full pakke



Jaktutleige – full pakke



Jaktutleige – full pakke



Jaktutleige – full pakke



Hjorten som ressurs – veks stammen til 
himmelen?

• Ein voldsom vekst i bestanden

• Tilgang på jakt har auka

• Ny datateknologi aukar 
jakteffektiviteten

• Tilgangen på jakt går ned att?



Fellingstal per fylke i 2024 – totalt 54 216 dyr
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Vestland:
• Truleg er no uttaket større enn tilveksten i 

mange kommunar (høge kvotar, digitale 
hjelpemiddel)

• Mange stadar er/har det vore behov for  
reduksjon

• Høgare uttak av hodyr for å få ein jamna 
kjønssamansetning vil også påverke 
tilveksten. 

• Heng forvaltninga med?

Hjorten som ressurs – veks stammen til 
himmelen?





Meir viltkjøt til forbruker?

• Finst det eit overskot av kjøt som kan gjerast tilgjengeleg for 
forbrukar?

• Korleis?



Grunneigar
Jeger

Forvaltning
Næringaktør

Kundar/Marknad

Kan ein samarbeide?

Samanfallande interesser?



Næringsklynge for hjortekjøt 



Næringsnettverka:
Næringslivet, det offentlege, faglag og kompetansemiljø

• Vestland fylkeskommune
• Statsforvaltaren i Vestland
• Kommunane

• Bondelaget

• Norsk Hjortesenter

• Kompetansenavet Vest



Både oppdrettarar og 
viltmottak



Program for samlinga



Kompetansebygging og kvalitet har vært i fokus



Frå nettverk til klynge



Hjorteklynga:

Frå strategi til satsing: Prosjekt finanisert av 
Innovasjon Norge



Innovasjon Norge: 
Prosjekt viltkjøt til folket!

• Arbeidspakke 1: Meir tilgjengelig viltkjøt

• Arbeidspakke 2: Kvalitetsstandard for hjort

• Arbeidspakke 3: Profilering av hjorteklynga

• Arbeidspakke 4: Organisering av hjorteklynga



AP1: Etterspørsel og meir 
tilgjengelig viltkjøt
Spørsmål om spesifikke stykningsdelar frå proff-
kundar:

 Tre eksempel

• Norsk Hjortesenter førespurt om 6 tonn hjortesteik

• Haugen Gardsmat førespurt om 500 kg fersk 
ytrefilet

• Lårtunge til Michelin-restaurant

• Får vi inn kjøt av bra nok kvalitet?

Foto: Hjorteklynga ©



AP1: Parallell aktivitet:
Kjøt for sal – kursing av jegerar: 
Prinsipp for god slakteteknikk

• God hygiene

• Avblødning

• Unngå tarm- og vomsøl

• Minimer blodsøl

• Unngå at kjøtet får kontakt med hår, jord, 
vatn og andre ureiningar i felt

• Største smittekjelda er jegeren og kniven



Jakt og kjøtkvalitet



AP1: Møteserie 
– kommunane, 
informasjon
• Slår saman med vanlege, kommunale 

jaktmøter 

• Nye rettleiarar



AP2: Kvalitetsheving og standardisering

• Felles standard, 
fleire leverandørar til 
ein kunde

• Jamn kvalitet, 
profesjonalitet

• Samlingar



AP2: Kvalitetsheving og standardisering



Foto: Hjorteklynga ©
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Foto: Hjorteklynga ©

Profesjonelle vs amatørar



AP3: Profilering av 
hjorteklynga

• Heimeside
• Utvikling av felles profil
• Biletmateriell
• Matfestivalar





AP4: Organisering av klynga

• Må sikre låge kostnadar for medlemmer
• Drahjelp frå det offentlege
• Salgsstrategi under arbeid: HORECA og privatmarknad



Organisering som sikrar låge kostnadar er 
nøkkelen



Hjorteklynga SA



Inga lukrativ næring, organisering som sikrar 
låge kostnadar er viktig
• Kor stor omsetning må du ha før du kan tilsette folk på heiltid som 

skal jobbe med logistikk, sal og marknadsføring?

• 100 millionar?

• Hjorteklynga manglar mykje på dette, og må samarbeide med 
andre

• Vi skal berede grunnen for dette i 2026



Erfaringar frå samarbeidet 
med  Hurtigruten



Foto: Hjorteklynga ©

Erfaringar frå samarbeidet 
med  Hurtigruten



Erfaringar frå samarbeidet 
med  Hurtigruten

• Kunden vil forholde seg til ein leverandør
• Stabil, jamn kvalitet
• Sikre leveransar

• Logistikk kan løysast
• Avtalar er viktige
• Reklamasjonar – kva skjer då?

Foto: Hjorteklynga ©



Ved å samarbeide får
ein utretta meir



Skjer i sjøen – råvaretilgang!

• Ulovleg omsetning skjer heilt openlyst

Andel som 
blir omsett?



Kven seljer 
viltkjøt?

• Jegerar og grunneigarar som 
har kjøt til overs

• Profesjonelle aktørar som 
handsamar og omset viltkjøt

• Oppdrettarar av hjort



Kva er lov å selje?

• Som privatperson og jeger?

• Som feltkontrollør?

• Som profesjonell aktør?

• MATTILSYNET har svaret



Viltbehandlings-

anlegg med 

mottakskontroll

Salg til 

grossist, produsent, 

detaljist, 

sluttforbruker

Viltlevende vilt Jeger

Slakte-

behandling 

Slakte-

behandling 

Salg til

sluttforbruker

Hygienekontroll/

reinskjæring

Kjøling/ 

mørning 

finpartering

Maks 8 
delar!

Offentlig 

kjøttkontroll

Mattilsynet 

kontrollerer, gebyr 

per dyr

Salg til

detaljist, 

sluttbruker

Feltkontroll 
(kun 

hjorteviltkjøtt)

Lokal detaljist, lokal 

og marginal

adskilt varestraum

Lokal detaljist, 

mindre 

mengder

Maks 8 
delar!



På fjesboka finn ein mykje…



Privatperson Gårdsbutikk

200 kr per kilo



Privatperson

343 kr per kilo



Privatperson

286 kr per kilo



Privatperson

200 kr per kilo



Privatperson

200 kr per kilo

Privatperson



Privatperson

133 kr per kilo



Kva med Finn.no ?



250 kr per kilo





200 kr per kilo





Kor mange driv med ulovleg 
sal?
• Svært mange!

• Ingen kontroll, verken av kjøt, jegerar, hygiene osv

• Økonomisk verdi?

• Skatteinntekter, omsetningsavgift?

• Ansvar: Jegeren, Mattilsynet, økokrim, skatteetaten

• Risiko for å bli tatt?

• Er du i tvil – kontakt Mattilsynet!



Kommunane og det 
offentlige må på bana

• Det har ingen konsekvensar å selge ulovleg!

• Regelverk for omsetning må formidlast til 
jegerane

• Salskanalar for overskotskjøtt kan formidlast

• Auke insentiva for å levere til godkjente anlegg

Foto: Jon Anders Stavang ©



Konklusjonar
• Hjorteviltet er ein unik ressurs! - Det er mogleg å skape arbeidsplassar basert på 

hjorteviltressursen
 
• Grunneigarane er ein nøkkelfaktor for verdiskaping basert på viltkjøt

• Potensialet for verdiskaping på hjorteviltet er på langt nær utnytta godt nok, men den 
kan ikkje vekse inn i himmelen og må tuftast på ei berekraftig forvaltning av 
hjorteviltet

• Råvaretilgang er ein av dei viktigaste flaskehalsane
• Mattilsynet må gjere meir. Så langt har tilsynet ikkje vist vilje til å ta tak i openlys, ulovleg 

omsetning
• Logistikkutfordringar må løysast

• Kommunane må bidra til informasjon om lovlege omsetningskanalar
• Større grad av samarbeid med annan lokalmat

Foto: Hjorteklynga ©



Video: Johan Trygve Solheim©
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