


Om ikkje kroner,
sa i alle fall
opplevingar...

* Oppdrett av hjort
* Turisme

* Utleige av jakt

* Verdiskaping pa
hjortekjot



Norsk Hjortesenter
- eit nasjonalt kompetansesenter -

Forvaltning av villhjort
Oppdrett
Kjgthandtering og rein mat
Innovasjon og verdiskaping
Dialog — formidling
Etablert som stiftelse ar 2000

5 fast tilsette (drift, kurs, seminar, konsulent, produkter, mm.)

120 tamme og 120 ville hjortar pa Svangy!
Forskarar, studenter og praktikanter fra heile verda

Viktige oppdragsgjevarar:
* Landbruks- og matdepartementet
* Landbruksdirektoratet

e Vestland fylkeskommune og kommunari heile Norge
* Grunneigarar, hjortebgnder, jegerar og folk flest



Oppdrett av
hjort

Norsk Hjorteavlsforeining
samlar oppdrettarane

Godkjent husdyrproduksjon
Grasbasert, ekstensiv

Om lag 2000 slaktedyri aret
fra om lag 100 oppdrettarar












Jaktutleige



Netto inntekt?
Kostnadar

* Ekstrapris for: A A A
* Guiding/jaktopplegg og slakting

* Overnatting

* Bevertning

* Slaktefasilitetar

* Tilgang til ettersgkshund

Jaktutleige

* Leige ut periodejakt med
fellingslayve; tillegg for kjat

* Leige ut terreng og kvote Grunneigar Jeger


















Hjorten som ressurs — veks stammen til
himmelen?

* Einvoldsom veksti bestanden
 Tilgang pa jakt har auka

* Ny datateknologi aukar
jakteffektiviteten

* Tilgangen pa jakt gar ned att?



Fellingstal per fylke i 2024 — totalt 54 216 dyr
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Hjorten som ressurs — veks stammen til
himmelen?

Felte hjorti Vestland .
Vestland:
- * Truleg er no uttaket stgrre enn tilveksten i
7 mange kommunar (hage kvotar, digitale
20000 hjelpemiddel)
15000
10000 * Mange stadar er/har det vore behov for
reduksjon
5000
O o o . -
2008 2010 2012 2014 2016 2018 2020 2022 2024 2026 ° H_faga re uttak av hody_r for aofa €in jamna
kjgnssamansetning vil ogsa paverke
tilveksten.

* Heng forvaltninga med?
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Meir viltkjat til forbruker?

* Finst det eit overskot av kjgt som kan gjerast tilgjengeleg for
forbrukar?

e Korleis?



Kan ein samarbeide?



Neaeringsklynge for hjortekjat



Neeringsnettverka:
Neaeringslivet, det offentlege, faglag og kompetansemiljg

* Vestland fylkeskommune
e Statsforvaltaren i Vestland
e Kommunane

» Bondelaget %NORGES

BONDELAG

* Norsk Hjortesenter

* Kompetansenavet Vest



Bade oppdrettarar og
viltmottak




Program for samlinga

Workshop | Hjorteklynga

Dato og tid: Kilstraumen Brygge, 25.-26. mars 2024, luns;j til luns;j.

Merk at det er eit eige program for dei som skal delta pa kurs i skjering 26. mars etter luns;j.

Tirsdag 25. mars

Tid

11.30-12.30
12.30-13.00

13.00-13.30

13.30-13.40

13.40-15.10
15.10-15.40
15.40-16.00

16.00-16.30

16.30-16.40

16.40-18.30

18.30-19.00
19.00

Post
Lunsj

Innleiing til workshop

+ Velkommen v/Jon Anders Stavang, Norsk Hjortesenter
« Om workshopen v/William Fagerheim, Mind the Gap

+ Orienteringar v/Jon Anders Stavang, Norsk Hjortesenter

Arbeidsgruppe om Kvalitetsstandard for hjort
« Status og klipp fr& opplaeringsfilm under produksjon v/Jon Anders
Stavang, Norsk Hjortesenter

Arbeidsgruppe om Meir tilgjengeleg viltkjot
« Status og plan for arbeidet v/Marit Hjortung

Arbeidsverksted 1: Meir tilgjengeleg viltkjot
Pause

Om kvifor Gudbrandsdalsmat vart organisert som eit SA og om korleis
dette tener formalet og bedriftene v/Anette Svastuen, tidlegare dagleg
leiar i Gudbrandsdalsmat SA

Om organisering og & byggje ei merkevare med deme fra Terrfisk fra
Lofoten og Lofotlam v/Anne Karine Statle fra Terrfisk fra Lofoten

Arbeidsgruppe om Organisering av klynga
+ Status og plan for arbeidet v/Kristine Ohnstad, Haugen Gardsmat og
Geir Opseth, Kunnskapsparken Vestland

Arbeidsverksted 2: Organisering av klynga
Pause for middag

Middag

Onsdag 26. mars

08.30-08.55

08.55-09.20

09.20-09.30

09.30-09.40

09.40-11.20

11.20-11.30

11.30-12.30

12.30-16.30

Post

Samarbeidet vart med Reros Mat som deme for samarbeid med
Hjorteklynga v/Eivind Thomas Wang, Unil

Marknader og vegval v/Dag Gjerde, Dysvik Hjort

Pause

Arbeidsgruppe om Profilering av klynga
- Status og plan for arbeidet v/Robert Vores, Lovaas Gard

Arbeidsverksted 3: Profilering av klynga

Konklusjonar og vegen vidare v/Jon Anders Stavang, Stiftelsen Norsk
Hjortesenter

Luns;j

Kurs i kjetkvalitet v/Stefania Gudrun Bjarnadottir, Animalia



Kompetansebygging og kvalitet har veert | fokus



Fra nettverk til klynge



Hjorteklynga:
Fra strategi til satsing: Prosjekt finanisert av

Innovasjon Norge




Innovasjon Norge:
Prosjekt viltkjat til folket!

* Arbeidspakke 1: Meir tilgjengelig viltkjat

* Arbeidspakke 2: Kvalitetsstandard for hjort

* Arbeidspakke 3: Profilering av hjorteklynga

* Arbeidspakke 4: Organisering av hjorteklynga



AP1: Ettersparsel og meir
tilgjengelig viltkjot

Sparsmal om spesifikke stykningsdelar fra proff-
kundar:

Tre eksempel
* Norsk Hjortesenter fgrespurt om 6 tonn hjortesteik

 Haugen Gardsmat fgrespurt om 500 kg fersk
ytrefilet

» Lartunge til Michelin-restaurant

* Farviinn kjgt av bra nok kvalitet?



AP1: Parallell aktivitet:
Kjot for sal — kursing av jegerar:
Prinsipp for god slakteteknikk

* God hygiene

* Avblgdning

e Unnga tarm- og vomsg|
* Minimer blodsgl

* Unnga at kjgtet far kontakt med har, jord,
vatn og andre ureiningar i felt

* Storste smittekjelda er jegeren og kniven
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AP1: Mgteserie
- kommunane,
informasjon

» Slar saman med vanlege, kommunale
jaktmater

* Nye rettleiarar



AP2: Kvalitetsheving og standardisering

* Felles standard,
fleire leverandgrar til
ein kunde

* Jamn kvalitet,
profesjonalitet

* Samlingar



AP2: Kvalitetsheving og standardisering















Profesjonelle vs amatgrar



AP3: Profilering av
hjorteklynga

* Heimeside

Utvikling av felles profil

Biletmateriell

Matfestivalar






AP4: Organisering av klynga

* M3 sikre lage kostnadar for medlemmer
* Drahjelp fra det offentlege

* Salgsstrategi under arbeid: HORECA og privatmarknad



Organisering som sikrar lage kostnadar er
nakkelen



Hjorteklynga SA



Inga lukrativ naering, organisering som sikrar
lage kostnadar er viktig

» Kor stor omsetning ma du ha far du kan tilsette folk pa heiltid som
skal jobbe med logistikk, sal og marknadsfgring?

e 100 millionar?

* Hjorteklynga manglar mykje pa dette, og ma samarbeide med
andre

* Vi skal berede grunnen for dette i 2026



Erfaringar fra samarbeidet
med Hurtigruten






Erfaringar fra samarbeidet
med Hurtigruten

* Kunden vil forholde seg til ein leverandgar
e Stabil, jamn kvalitet
* Sikre leveransar

* Logistikk kan lgysast
* Avtalar erviktige
» Reklamasjonar - kva skjer da?



Ved a samarbeide far
ein utretta meir



Skjer i sjgen — ravaretilgang!

* Ulovleg omsetning skjer heilt openlyst

Andel som
blir omsett?



Kven seljer
viltkjat?

* Jegerar og grunneigarar som
har kjat til overs

* Profesjonelle aktgrar som
handsamar og omset viltkjat

* Oppdrettarar av hjort



Kva er lov a selje?

* Som privatperson og jeger?

Som feltkontrollgr?

Som profesjonell aktar?

MATTILSYNET har svaret



Mattilsynet
kontrollerer, gebyr
per dyr

Viltlevende vilt

=

Viltbehandlings-
anlegg med
mottakskontroll

1

Slakte-
behandling

L2

Offentlig
kjattkontroll

4

Hygienekontroll/
reinskjaering

4

Kjaling/
mgrning
finpartering

3

Il ‘V'

Jeger

4

Slakte-
behandling

0

Feltkontroll
(kun
hjorteviltkjett)

Lokal detaljist, lokal
og marginal

adskilt varestraum

Salg til
grossist, produsent,
detaljist,
sluttforbruker

Lokal detaljist,

mindre
mengder

Salg til
detaljist,
sluttbruker

Salg til
sluttforbruker

Maks 8
delar!



Pa fiesboka finn ein mykje...



Privatperson L Gardsbutik

200 kr per kilo



Privatperson

343 kr per kilo



Privatperson

286 kr per kilo



Privatperson

200 kr per kilo



Privatperson

Privatperson

200 kr per kilo



133 kr per kilo



Kva med Finn.no ?



250 kr per kilo






200 kr per kilo






Kor mange driv med ulovleg
sal?

* Sveert mange!
* Ingen kontroll, verken av kjat, jegerar, hygiene osv
* @konomisk verdi?

» Skatteinntekter, omsetningsavgift?

* Ansvar: Jegeren, Mattilsynet, gkokrim, skatteetaten
e Risiko for a bli tatt?
 Erduitvil - kontakt Mattilsynet!




Kommunane og det
offentlige ma pa bana

Det har ingen konsekvensar 8 selge ulovleg!

Regelverk for omsetning ma formidlast til
jegerane

Salskanalar for overskotskjgtt kan formidlast

Auke insentiva for a levere til godkjente anlegg




Hjorteviltet er ein unik ressurs! - Det er mogleg a skape arbeidsplassar basert pa
hjorteviltressursen

Grunneigarane er ein ngkkelfaktor for verdiskaping basert pa viltkjot

Potensialet for verdiskaping pa hjorteviltet er pa langt neer utnytta godt nok, men den
kan ikkje vekse inn i himmelen og ma tuftast pa ei berekraftig forvaltning av
hjorteviltet

Ravaretilgang er ein av dei viktigaste flaskehalsane

* Mattilsynet ma gjere meir. Sa langt har tilsynet ikkje vist vilje til & ta tak i openlys, ulovleg
omsetning

* Logistikkutfordringar ma lgysast
Kommunane ma bidra til informasjon om lovlege omsetningskanalar
Starre grad av samarbeid med annan lokalmat



Video: Johan Trygve Solheim®©
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